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O Capital Empreendedor é uma iniciativa do Sebrae, realizada em todo o Brasil, com ampla visibilidade
nacional, que conecta startups e empresas de base tecnológica a investidores qualificados. O programa

oferece uma jornada estruturada de capacitação, mentorias especializadas e networking estratégico,
preparando os empreendedores para a captação de recursos e a aceleração dos negócios. A primeira

rodada de negociação acontece no Investing Day, durante o ConectaPR. Na etapa final, as startups que se
destacam integram o Top 100 nacional e participam da rodada nacional de investimentos, consolidando o

alcance e a relevância do programa.

O Conecta é uma iniciativa do Sebrae que promove a conexão estratégica entre startups, empresas de base
tecnológica, grandes empresas, investidores e atores do ecossistema de inovação. Com realização anual e

forte visibilidade estadual e regional, o evento oferece uma programação estruturada que combina conteúdo
qualificado, experiências práticas, rodadas de negócios, matchmaking e oportunidades de networking. O
Conecta cria um ambiente propício para geração de parcerias, validação de soluções, acesso a mercado e

fortalecimento dos negócios inovadores, consolidando-se como um dos principais pontos de encontro do
ecossistema de inovação e empreendedorismo.
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Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025
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Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025

2025
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Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025
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O mapeamento identificou 2.457 startups no Paraná. Do total, 1.866
estão formalizadas (75,9%) e 591 não estão formalizadas (24,1%). Essa
fotografia reforça a importância do acompanhamento anual para
compreender a dinâmica de criação, consolidação e evolução dos
negócios inovadores no estado.

A taxa de formalização tende a variar conforme a composição de
estágios do ecossistema: quando há maior participação de startups
em ideação e descoberta, é esperado que a proporção de negócios
ainda não formalizados seja mais elevada; à medida que as startups
avançam para operação, tração e escala, a formalização tende a
crescer, refletindo estruturação, previsibilidade e acesso a contratos e
parcerias.

Ao olhar o histórico de fundação das startups mapeadas (2012-2025),
observa-se uma forte concentração de negócios jovens. Com pico de
fundações em 2024. Esse recorte sinaliza tanto a dinâmica recente de
criação quanto a renovação contínua do ecossistema, especialmente
quando observamos a presença ainda que minoritária de startups
com mais tempo de mercado na base.
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STARTUPS MAPEADAS



HealthTech & Wellness: 126 (6,8%), foco em saúde e bem-estar.

ADTech & Martech: 80 (4,3%), focadas em marketing e publicidade digital.

RetailTech: 74 (4,0%), revolucionando o varejo.

Industry 4.0 - 67 (3,6%) impulsionando a modernização industrial.

FinTech & InsurTech: 69 (3,7%), com soluções financeiras e seguradoras.

IT & Comm: 115 (6,2%), voltadas para tecnologia da informação e comunicação.

AgroTech: 117 (6,3%), destacando a força do agronegócio no estado.

PRINCIPAIS VERTICAIS
Quantidade e percentual sobre o total de startups mapeada:

Observação metodológica importante: 547 startups (29,3%) não informaram a vertical, por isso não entram no ranking, mas
impactam o denominador do percentual, exatamente como descrito no documento.
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EduTech: 73 (3,9%), inovando na educação.

Outros - 66 (3,5%)



28,6%
0-2 Anos

40,03%
3-5 Anos

A DISTRIBUIÇÃO POR ANO DE FUNDAÇÃO DAS STARTUPS MAPEADAS
NOS ÚLTIMOS 10 ANOS. 

STARTUPS FUNDADAS NOS ÚLTIMOS 10 ANOS
O período de maior concentração de startups
formalizadas está entre 2020 e 2023, reunindo 40,3%
das empresas mapeadas, com pico em 2023 (217
startups).

Esse recorte temporal sinaliza tanto a dinâmica
recente de criação de novos negócios inovadores no
Paraná quanto a capacidade de sobrevivência e
evolução das startups ao longo do tempo,
especialmente ao observarmos a permanência de
cortes mais antigas na base ativa.

Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025

31,2%
6+ anos
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48,9% 914 - Estabelecida

39,2% 733 - Inicial

5,6% 105 - Nascente

3,3% 63 - Super Estabelecida 

2,8% 51 - Sem informação

Considerando apenas startups formalizadas, 49,6% possuem até 3 anos de existência, enquanto 50,3% têm mais de 3 anos.
A distribuição evidencia o equilíbrio entre negócios mais jovens, em fase de consolidação, e startups mais maduras, que já
operam com maior previsibilidade.

Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025
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FAIXA ETÁRIA DAS STARTUPS FORMALIZADAS - 2025

MATURIDADE DAS STARTUPS FORMALIZADAS O resultado sugere um ecossistema
predominantemente em consolidação, com quase
metade das startups formalizadas classificadas como
estabelecidas e uma base expressiva ainda em estágio
inicial, indicando o estágio médio do ecossistema
formalizado no estado.

A maturidade é um indicador relevante para orientar
ações do ecossistema: negócios em estágios iniciais
tendem a demandar apoio em validação de proposta
de valor, acesso a mercado e modelagem de receita;
enquanto negócios mais maduros demandam conexões
com clientes âncora, estruturas de crescimento e
expansão

Em 2025, a maturidade das startups formalizadas
se distribuiu da seguinte forma:



19,1%

Ideação
356

47,8%

Operação
892

17,6%

Sem informação 
329

11,6%

Tração 
217

3,1%

Scale-up 
57

0,8%

Descoberta 
15

2122

Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025

MOMENTO
Além de apontar o estágio de desenvolvimento das startups, o
indicador de etapa ajuda a orientar ações e instrumentos
adequados para cada fase, da ideação e descoberta (validação
do problema e da solução) à operação, tração e escala
(crescimento, acesso a mercado e estruturação).

A leitura do mix de estágios ajuda a entender a “pirâmide” do
ecossistema, equilibrando geração de novas startups com a
evolução de negócios em tração e escala.

Nota: startups em Ideação e Descoberta tendem a estar subrepresentadas, pois muitas iniciativas nessas fases ainda não possuem CNPJ e integram a base.
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Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025

MODELO DE INVESTIMENTO - 2025

76,7% 1.431  - Próprio (Bootstraping) 

4,0% 75 - Editais de inovação

1,4% 26 - Investidor-anjo

1,0% 19 - Aceleração

1,0% 18 - Fundos de investimento 

15,9% 297 - Não informaram essa variável 

A predominância de bootstrapping é comum emecossistemas
com base grande de startups jovens e em operação inicial, pois
muitas empresas começam com estrutura enxuta e priorizam
validação e geração de receita antes de buscar capital externo.

Do ponto de vista de estratégia, modelos de financiamento
tendem a variar conforme a etapa do negócio, startups em
ideação e descoberta frequentemente utilizam recursos próprios
e editais, enquanto negócios em tração e scale-up podem
demandar capital e conexões para acelerar aquisição de clientes,
operação e expansão.

Esse recorte contribui para direcionar instrumentos de apoio de
acordo com o momento do empreendedor e da startup.
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PORTE
O recorte por momento indica a porcentagem de startups por estágio
de operação:

Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025

Este padrão reforça a presença de pequenos
negócios inovadores no ecossistema, com estruturas
enxutas e foco em ganhos de produtividade e
escalabilidade.

Ao cruzar porte com momento, observa-se MEI
concentra-se em ideação e operação inicial,
enquanto MGE e EPP ganham participação relativa
em tração e, especialmente, em scale-up, o que
ajuda a orientar programas: startups em estágios
iniciais tendem a operar com equipes reduzidas,
enquanto negócios em tração e escala apresentam
crescimento gradual de estrutura.

31,0%

MEI
579 startups

51,7%

ME
 963 startups

9,2
%

EPP
172 startups

7,7%

MGE 
144 startups

0,4%

SFL
8 startups



13,5%

SAAS
252

31,5%

Outros
588

35,2%

Venda de
Serviços
654

11,9%

Venda de
Produtos 

223

3,3%

Marketplace
62

1,6%

Comissão por
transações

30

1,3%

Consultoria 
24

0,8%

Clube de
Assinaturas 
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Ao longo das edições, a evolução do mix de modelos de negócio
sinaliza o amadurecimento do ecossistema: modelos escaláveis e
recorrentes tendem a ganhar espaço conforme as startups
avançam em validação, conquistam clientes e profissionalizam
processos, enquanto modelos de serviços podem refletir
estratégias de geração de caixa e de entrada no mercado para
fases iniciais.

MODELO DE NEGÓCIO

Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025
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Entre as startups que declararam o modelo de negócio, observa-
se predominância de serviços e modelos escaláveis (como
SaaS), o que tende a dialogar com estratégias de recorrência,
eficiência operacional e expansão de mercado.



FUNDADORES
E EQUIPE
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10,1% 0-3 colaboradores

5,5% 4+ colaboradores

O indicador ajuda a compreender a composição societária
do ecossistema e pode orientar ações de capacitação em
governança, papéis e tomada de decisão.

NÚMERO DE SÓCIOS

O resultado sugere um ecossistema majoritariamente
composto por times enxutos, especialmente em fases
iniciais, o que reforça a relevância de ações voltadas a
produtividade, estruturação de processos e acesso a
mercado.

NÚMERO DE COLABORADORES

Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025Mapeamento das

27

47% 878 - 1 sócio

27,3% 509 - 2 sócios

12,8% 237 - 3 sócios 

10,9% 203 - 4 ou mais sócios

2% 39 - Outros/sem preenchimento



Em 2025, 39,8% do total mapeado, registraram pelo menos um
atendimento, com mediana de 3 atendimentos por startup atendida
(média de 5,0).

Esse indicador ajuda a dimensionar a proximidade das startups com
a rede de apoio e pode orientar estratégias de
engajamento, capilaridade e desenho de ofertas adequadas por
estágio e perfil.

RELACIONAMENTO
COM O SEBRAE/PR

STARTUPS ATENDIDAS EM 2025
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Formalizadas
86,7% 13,3%

Informais

3 anos
mediana de idade das
startups na regional

Destaques
Municípios com maior concentração de startups na regional:
Guarapuava (46), Ponta Grossa (46), Irati (4).

MODELO DE NEGÓCIO

47,1%

Venda de Serviços

13,5%

Venda de
Produto

5,8%

Saas

MODELO DE INVESTIMENTO
79,8%

Bootstraping

3,8%

Investidor-anjo

4,8%

Editais de
Inovação
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TOP 3 VERTICAIS:

9,6%

6,7%LegalTech 

10,6%HealthTech & Wellness

AgroTech

14,4%Tração

31,7%Ideação 

39,4%Operação 

Mediana de 2
sócio(s) por startup

O perfil pode refletir vocações econômicas locais, redes setoriais e a
presença de empresas e instituições âncoras capazes de acelerar
validação e tração.

A leitura contribui para direcionar agendas locais: geração e ideação
quando há predominância de estágios iniciais, ou conexão com
mercado e crescimento quando há maior presença de tração e escala.

MOMENTO DA STARTUP:

38% das startups registraram pelo menos um atendimento, sinalizando o
grau de conexão com a rede de apoio e oportunidades de engajamento
regional.

FUNDADORES
E EQUIPE
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Formalizadas
95,7% 4,3%

Informais

26,2%

Venda de Serviços
166

17,2%

SAAS
109

1,8%

Editais de Inovação
12

77,3%

Bootstraping
489

4 anos
mediana de idade das
startups na regional

Destaques
Municípios com maior concentração de startups na regional:
Curitiba (632).

MODELO DE NEGÓCIO MODELO DE INVESTIMENTO

31

9,4%

Venda de
Produtos 60

1,2%

Fundos de
investimento

8



5,0%HealthTech & Wellness 32

4,7%EduTech 30

6,9%IT & Comm 44 

16,6%Ideação

47,6%Operação 

O perfil pode refletir vocações econômicas locais, redes setoriais e a
presença de empresas e instituições âncora capazes de acelerar
validação e tração.

PRINCIAPIS VERTICAIS

A leitura contribui para direcionar agendas locais: geração e ideação
quando há predominância de estágios iniciais, ou conexão com
mercado e crescimento quando há maior presença de tração e escala.

MOMENTOS DA STARTUP:

47,3% das startups registraram pelo menos um atendimento, sinalizando o
grau de conexão com a rede de apoio e oportunidades de engajamento
regional.

FUNDADORES
E EQUIPE

Mediana de 2
sócio(s) por startup

32

11,7%Tração



Formalizadas
86,5% 13,5%

Informais

MODELO DE INVESTIMENTO

3,2%

Fundos de
investimento

68,8%

Bootstraping

1,3%

Investidor-anjo

4 anos
mediana de idade das
startups na regional

Destaques
Municípios com maior concentração de startups na regional:
São José Dos Pinhais (58), Pinhais (31), Araucária (16).

MODELO DE NEGÓCIO

13,6%

SAAS

31,8%

Venda de
Serviços

10,4%

Venda de
Produtos
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7,8%FinTech & InsurTech 

7,1%IT & Comm 

6,5%Industry 4.0 

17,2%Ideação

23,3%Tração

44%Operação 

O perfil pode refletir vocações econômicas locais, redes setoriais e a
presença de empresas e instituições âncora capazes de acelerar
validação e tração.

PRINCIPAIS VERTICAIS:

A leitura contribui para direcionar agendas locais: geração e ideação
quando há predominância de estágios iniciais, ou conexão com
mercado e crescimento quando há maior presença de tração e escala.

MOMENTO DA STARTUP:

58,4% das startups registraram pelo menos um atendimento, sinalizando o grau de
conexão com a rede de apoio e oportunidades de engajamento regional.FUNDADORES

E EQUIPE
Mediana de 2
sócio(s) por startup
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4 anos
mediana de idade das
startups na regional

Destaques
Municípios com maior concentração de startups na regional:
Maringá (223), Campo Mourão (41), Umuarama (15).

MODELO DE NEGÓCIO

12,4%

Venda de Serviços
95

27,4%

SAAS
41

11,8%

Venda de Produtos
43

MODELO DE INVESTIMENTO

3,7%

Investidor-
anjo 2 

76,4%

Bootstraping
265

0,6%

Editais de Inovação
13

Formalizadas
76,9% 23,1% 

Informais
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6,1%

HealthTech & Wellness 30  

5,5%

IT & Comm 21

RetailTech 19

8,6%

PRINCIPAIS VERTICAIS:

13,6%Tração

28,3%Ideação

55,5%Operação 

O perfil pode refletir vocações econômicas locais, redes setoriais e a
presença de empresas e instituições âncoras capazes de acelerar
validação e tração.

A leitura contribui para direcionar agendas locais: geração e ideação
quando há predominância de estágios iniciais, ou conexão com
mercado e crescimento quando há maior presença de tração e escala.

MOMENTO DA STARTUP:

25,3% das startups registraram pelo menos um atendimento, sinalizando o grau
de conexão com a rede de apoio e oportunidades de engajamento regional.FUNDADORES

E EQUIPE
Mediana de 2
sócio(s) por startup
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Formalizadas
62,1% 37,9%

Informais

MODELO DE NEGÓCIO

34,3%

Venda de Serviços
87

15,0%

Venda de Produtos
36

MODELO DE INVESTIMENTO

4,3%

Editais de Inovação
11

77,2%

Bootstraping
196

4 anos
mediana de idade das
startups na regional

Destaques
Municípios com maior concentração de startups na regional:
Londrina (171), Apucarana (20), Arapongas (10).

37

14,2%

SAAS
38

3,1%

 Investidor-
anjo 8



19,8%Ideação

61,3%Operação 

O perfil pode refletir vocações econômicas locais, redes setoriais e a
presença de empresas e instituições âncoras capazes de acelerar
validação e tração.

7,9%

AgroTech 28

7,1%

IT & Comm  20

 HealthTech & Wellness 18

11,0%

PRINCIPAIS VERTICAIS:

A leitura contribui para direcionar agendas locais: geração e ideação
quando há predominância de estágios iniciais, ou conexão com
mercado e crescimento quando há maior presença de tração e escala.

MOMENTO DA STARTUP:

Mediana de 2
sócio(s) por startup

19,8% das startups registraram pelo menos um atendimento, sinalizando o
grau de conexão com a rede de apoio e oportunidades de engajamento
regional.

FUNDADORES
E EQUIPE

38

12,7%Tração



Formalizadas
81,7% 18,3%

Informais

3 anos
mediana de idade das
startups na regional

Destaques
Municípios com maior concentração de startups na regional:
Cascavel (109), Toledo (58), Foz Do Iguaçu (38).

MODELO DE NEGÓCIO

45,9%

Venda de Serviços

16,7%

Venda de Produtos

MODELO DE INVESTIMENTO

14,1%

Editais de Inovação

65,6%

Bootstraping

39

8,2%

SAAS

3,4%

Aceleração



6,8%

HealthTech & Wellness 

ADTech & Martech

16,3% AgroTech 

6,0%

PRINCIPAIS VERTICAIS:

23,1%Ideação

52,7%Operação 

O perfil pode refletir vocações econômicas locais, redes setoriais e a
presença de empresas e instituições âncoras capazes de acelerar
validação e tração.

A leitura contribui para direcionar agendas locais: geração e ideação
quando há predominância de estágios iniciais, ou conexão com
mercado e crescimento quando há maior presença de tração e escala.

MOMENTO DA STARTUP:

Mediana de 2
sócio(s) por startup

42% das startups registraram pelo menos um atendimento, sinalizando o
grau de conexão com a rede de apoio e oportunidades de engajamento
regional.

FUNDADORES
E EQUIPE

40

8,5%Tração



Formalizadas
30,1% 59,9%

Informais

MODELO DE NEGÓCIO

71,1%

Venda de Serviços
101

12,7%

SAAS
18

MODELO DE INVESTIMENTO

2,1%

Investidor Anjo
3

97,9%

Bootstraping
139

5 anos
mediana de idade das
startups na regional

Destaques
Municípios com maior concentração de startups na regional:
Pato Branco (49), Francisco Beltrão (45), Dois Vizinhos (26).

41

12,0%

Venda de Produtos
17



9,1%AgroTech

8,4%

HealthTech & Wellness 9,1%

IT & Comm

PRINCIPAIS VERTICAIS:
O perfil pode refletir vocações econômicas locais, redes setoriais e a
presença de empresas e instituições âncoras capazes de acelerar
validação e tração.

17,6%Ideação

66,9%Operação

A leitura contribui para direcionar agendas locais: geração e ideação
quando hápredominância de estágios iniciais, ou conexão com
mercado e crescimento quando há maior presença de tração e escala.

MOMENTO DA STARTUP:

28,2% das startups registraram pelo menos um atendimento, sinalizando o
grau de conexão com a rede de apoio e oportunidades de engajamento
regional.

FUNDADORES
E EQUIPE

Mediana de 1 sócio(s)
por startup

42

12%Tração



• 2.457 startups mapeadas

• 1.866 (75,9%) formalizadas

• 591 (24,1%) com pelo menos 1 atendimento Sebrae/PR

• 636 (26,8%) na Regional Curitiba (maior participação)

• 40,2% fundadas entre 2023-2025 (pico em 2024)

• 1.431 (76,7%) com investimento próprio (bootstrapping)

INSIGHTS - PARA 2026
12ª Edição - Mapeamento das Startups Paranaenses Ano-base
2025 | Base consolidada: 2.471 startups únicas | Fonte: Base PR
Startup 2025 (Sebrae/PR)

DESTAQUES EM NÚMEROS

Ecossistema jovem e com dinâmica recente de criação:
40,2% das startups formalizadas foram fundadas entre
2023 e 2025 (751 empresas), com maior volume em 2024
(280 startups).

Maturidade das startups formalizadas: Estabelecida
(48,9%), Inicial (39,2%) e Nascente (5,6%), Super Estabelecida
(3,3%), sugerindo um ecossistema predominantemente em
consolidação.

Etapa do negócio reforça funil com peso em Operação e
entrada forte em Ideação: 47,8% em Operação (892) e 19%
em Ideação (356). Observação: Etapa não informada em
329 registros (17,6%).

Formalização é majoritária no estado, mas varia por
território: maior taxa em Curitiba (95,7%) e menor em Sul
(30,1%). Hipótese: diferenças no mix de etapas
(ideação/descoberta vs operação/tração), vocações
setoriais e dinâmica local de abertura de empresa.

Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025
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INSIGHTS - 2025
Diversidade de verticais: 28 segmentos identicados,
liderados por HealthTech (126), AgroTech (117) e IT & Comm
(115)

Perfil de monetização e capital sugere pragmatismo de
mercado: Venda de Serviços (35%) é o modelo mais citado,
seguido por SaaS (13,5%) e Venda de Produtos (11,9%); no
financiamento, predomina o investimento próprio (76,6%)

Regional Total
% do

Estado
Formalizadas % Formal

Mediana
Idade

Mediana
Sócios

% Atendidas
SEBRAE

Fase
Predominante

Curitiba 660 26,8% 632 95,7% 4 anos 2 47,2%
Operação

(47,6%)

Noroeste 451 18,3% 347 76,9% 3 anos 1 28,2%
Operação

(55,5%)

Norte 409 16,6% 254 62,1% 4 anos 2 30,7%
Operação

(61,3%)

Oeste 285 11,9% 233 81,7% 3 anos 2 42,0%
Operação

(52,7%)

Leste 178 7,2% 154 86,5% 3 anos 1 58,4%
Operação

(44,0%)

Sul 354 14,3% 142 40,1% 5 anos 2 28,2%
Operação

(66,9%)

Centro 120 4,9% 104 86,7% 3 anos 2 39,4%
Operação

(44,1%)

Mapeamento das Startups Paranaenses / 2025Mapeamento das
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O Mapeamento de 2025 reafirma a
relevância do ecossistema paranaense e
amplia a capacidade de leitura sobre como
as startups se distribuem em termos de
verticalização, etapa, formalização, modelos
de negócio e de investimento, porte,
natureza jurídica e presença territorial, além
de indicadores de relacionamento com o
Sebrae/PR.

Essa visão integrada apoia a tomada de
decisão de empreendedores e instituições,
favorecendo o direcionamento de
programas e conexões alinhadas a cada
perfil e estágio.

Os resultados reforçam um ecossistema
diverso e em amadurecimento, com
predominância de startups jovens, alto nível
de formalização e forte presença de
modelos de financiamento próprios
(bootstrapping).

Ao mesmo tempo, as diferenças regionais
em formalização, estágio e vocações
setoriais destacam a importância de
estratégias locais e programas ajustados ao
perfil de cada território.
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